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The web is becoming socialé

Octobre 2009

272 Millions 
ŘΩǳǘƛƭƛǎŀǘŜǳǊǎ
Χ

9ǘ ŎŜ ƴΩŜǎǘ 
que le début

Source Universal McCann - Power to the people Social Media Tracker
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The Social Graphé
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Réseaux sociaux : la segmentation en marche

Octobre 2009

Site communautaire Réseau professionnel Site de rencontre Site  vertical

Loisirs et 
socialisation

Business et 
carrière Rencontre

Loisirs et 
socialisation
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wŞǎŜŀǳ ǎƻŎƛŀƭ ǇǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭ Ŝƴ ƭƛƎƴŜΣ ŀŎŎŜǎǎƛōƭŜ Ŝƴ с ƭŀƴƎǳŜǎΣ ±ƛŀŘŜƻ ǎΩŀŘǊŜǎǎŜ ŀǳȄ 
professionnels du monde entier.
Viadeo a 25 millions de membres et est leader en Europe avec 5,7 millions de membres.

La société emploie 200 salariés

Siège social basé à Paris

Filiales
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http://images.google.fr/imgres?imgurl=http://www.autoblogger.fr/media/blogs/a/drapeau_belgique.png&imgrefurl=http://www.autoblogger.fr/index.php?blog=2&cat=16&usg=__LwP1_-t2WFEXsj2ntV4_5zTFKLw=&h=400&w=600&sz=2&hl=fr&start=1&um=1&tbnid=JNutXQYLSunEZM:&tbnh=90&tbnw=135&prev=/images?q=drapeau+belgique&um=1&hl=fr
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Pratiques et usages de Viadeo
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A quoi ca sert ?
Å Un outil business

ω Trouver le bon contact (Clients, fournisseurs, partenaires, prestataires) 

ω Chercher des informations sur des personnes ou des entreprises

ω Communiquer efficacement à moindre coût

ω Echanger des informations sur son métier ou son activité

ω Recruter des collaborateurs

Å Une communauté online

ω Gérer son capital relationnel

ω wŜǘǊƻǳǾŜǊ ŘΩŀƴŎƛŜƴǎ ŎƻƭƭŝƎǳŜǎ ŘŜ ǘǊŀǾŀƛƭ Ŝǘ ŎŀƳŀǊŀŘŜǎ ŘΩŞǘǳŘŜǎ

ω Nouer de nouveaux contacts

ω Se tenir informer des activités de son réseau

ω Participer à des évènements

Å Une vitrine

ω Donner visibilité à son entreprise à soi même

ω Travailler sa Net Réputation

ω Affirmer son expertise
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Comment développer 

son business 

avec Viadeo
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Avant de commencer

Å Bien identifier les objectifs fixés

Å Choisir le bon réseau social

Å Mettre la priorité sur un réseau précis, et consulter régulièrement

Å Définir vos préférences et contrôler la diffusion de vos informations

Å Les principes clés  : 

ω Savoir donner pour recevoir

ω Savoir être patient

ω Contrôler le temps passé
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1. Créez votre profil !

Å Intérêt :
ω Vous donner de la visibilité

ω Permettre aux membres intéressés par votre profil de vous identifier via le moteur de 
recherche

Å Conseils :  
ω Bien remplir votre profil

ω bŜ Ǉŀǎ ƻǳōƭƛŜǊ ŘΩƛƴǘŞƎǊŜǊ ƭŜǎ Ƴƻǘǎ ŎƭŞǎ 

définissant :

ĄVos compétences

ĄVos objectifs

ω Demandez des références

ω Référencez votre blog

ω Voir les membres qui ont consulté votre profil


